Kiilénleges Beszamolo

A 13 “MLM-Sorsdonté” Hiba, amit a
Sikertelen Halozatépiték Elkovetnek a
Modern Korban
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Valahol Maltan...

...Steven Szabd “zsufolt” asztalardl...

Nem hiszem, hogy tulsagosan érdekel, hogy jelenleg tobb szaz, kilénboz6 szinten lévé,
magyar halézatépit6é tanul az Internet MLM tréningjeinkbdl, vagy, hogy tébb, mint 5 000
magyar halozatépité kovet minket a Facebook-on, tgyhogy nem is foglak ezzel untatni ©
(hiszen a sztorimrél még hallhatsz késébb)... szerintem sokkal inkabb érdekel az, hogy
hogyan tudok Neked segiteni abban, hogy sikeresebb halézatépité legyél az Internet
segitségével!

Pont errdl fogunk “beszélni”...
FIGYELMEZTETES!

Ez a Kllonleges Beszamold annyira fontos lehet a Network Marketing-es el6rehaladasod
szempontjabodl, hogy amennyiben nem tudod elolvasni itt és most egyben, akkor inkdbb
nyomtasd ki és vidd magaddal allanddan... amig el nem olvasod! De a lényeg, hogy
mindenképpen olvasd el, mert olyan dolgokat targyalunk benne, hogy mit NE tegyél és mit
tegyél, ha sikeres akarsz lenni az MLM iparban, a mai modern korban.

Brutdlisan Gszinte leszek és lehet, hogy fel is foglak idegesiteni bizonyos gondolatokkal
(mondjak, hogy az igazsag faj, ugye ©), de kérlek akarhogy is kiakadsz, ne feledd, hogy En is
ebben az iparban vagyok... En is épitek halézatot nap mint nap. Tehat, ami Neked f3j, az
Nekem is fajt, amikor rajottem, de inkdbb elmondom a frankot, mivel tudom, hogy ezzel
szolgdlom Gszintén és becsliletesen az érdekeidet!

Lehet, hogy nem értesz velem egyet bizonyos dolgokban, de annak 6riilni fogok, ugyanis
nem az a célom, hogy csak el hidd, amit mondok, hanem, hogy prébald ki, alkalmazd
gyakorlatban az itt tanultakat és dontsd el magad, hogy miikddnek-e ezek az elvek szamodra
is, mivel Nekem kivaléoan mikoédnek.

Természetesen mindig tudatni fogom Veled, hogy mi a kovetkezd Iépés (hiszen ez az egyik
ok, amiért tobb szazan kedvelik a tréningjeinket... mert [épésrél-lépésre kovethetd), tudni
fogod tehat, hogy mit “kell” tenned annak érdekében, hogy gyakorlatban is alkalmazd az itt
ismertetett elveket!

Miért juttat Téged “szemtelen el6nyhoz” ez a “bennfentes” informacié a
versenytarsaiddal szemben?

A statisztikdk szerint 2014-ben az amerikai vallalkozasok 75%-a “otthonrdl iranyitott” Gzlet
és ez a szam 51%-kal nétt 2007-hez képest. Az “otthonrdl iranyitott zlet” Home Based
Business az nem mas, mint valamilyen Online Business vagy Network Marketing (MLM).
Jelenleg tehat tobb szaz ezren csatlakoznak ehhez az iparhoz HETENTE.
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A novekedés oka a bizonytalan gazdasagi helyzet, illetve az, hogy az emberek egyre
kevésbé biznak az dllami nyugdijpan (ami érthet6) és ezért sajat vallalkozasokkal
prébalkoznak annak érdekében, hogy extra jovedelem-forrasra tegyenek szert. Es nyilvan az
atlagember szamara a legelérhet6bb vaéllalkozasi forma az “otthonrél irdnyitott (zlet”
(Affiliate Marketing, Network Marketing stb).

Magyarorszagon természetesen még nem ilyenek az ardnyok, de a kulcsszé itt a “MEG”...
és pont ez a lényeg; pont ezért nagy lehetlség szdmodra bennfentesként értesiilni errdl az
infordl (és ez nem a szokdsos MLM-es kamuszdveg, hogy “most kell csatlakozni”... itt nincs
mihez csatlakozni ©).

Miért nagy lehet6ség tehat ez az informacié?

Azért, mert annak ellenére, hogy rengetegen csatlakoznak az iparhoz, a 95% ki is 1ép, a
kudarc kovetkeztében és ebben a bennfentes Kilonleges Beszamoldban azt fogjuk
megtanulni, hogy mik azok a hibak, amiket érdemes elkerilni és hogyan kerild el Gket...
vagyis a sikeres haldzatépités modern elveit taglaljuk!

Ha tehat figyelmesen végig olvasod ezt az esszét, majd megteszed a szilikséges |épéseket
ahhoz, hogy alkalmazd a megszerzett infét, akkor mire a magyarorszagi piac lényegesen
megnd, Te ott leszel, mint a sikeres haldzatépit6k egyike (ami ritka, mint a fehér holld) és el
tudod kalauzolni a csatlakozé témeget... persze csak, ha tetszik az 6tlet?! ©

Miért irtam ezt a Kiilénleges Beszamolét?

A célom ezzel a Kiulonleges Beszamolodval, hogy tobb haldzatépité kollega és kollegina
értse meg, hogy ez egy valddi véllalkozas és Ugy kell hozzaallni. Tehat az ismertetett hibak és
megoldasok arra szolgdlnak, hogy “lUzletiesebben” kezdjink el gondolkodni az MLM
mesterségrél.

A hosszabb tavu célom valdjaban az, hogy megmutassam az MLM-es Olvasénak, hogy
mirél szél ez a mesterség a mai modern korban; hogy atadjak mindent, amit az amerikai
Internet MLM-es top keres6kt6l tanultam (hiszen két és fél évig azon a piacon
tevékenykedtem — de a sztorimrdél majd kés6bb)... persze ehhez sziikségem lesz egy kis
egyuttmiikodésre is a részedrél! ©

Kezdjuk, hat... fektessik le a legfontosabb alapokat, hogy fel tudjuk épiteni az MLM
kastélyunk!

*Az “MLM-sorsdont6” hibakat NEM fontossagi sorrendben targyaljuk — mindegyik fontos,
fliggetlendl a hiba szamatal!
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Hiba #1 - MLM Fiigg6ség és a Fokuszalas Hianya

Van az un. “MLM-fligg6” haldzatépit6. Az a haldzatépitd, aki cégrbl-cégre ugral és ettdl
varja a csodat! Elég csak koril nézni a sajat hazunk tajan, hogy felfedezziik, hogy mi magunk
is hajlamosak vagyunk erre. Hogy tudod megnézni, hogy hajlamos vagy-e az MLM
fliggbségre?

Egyszerd...

...csak tedd fel a kovetkezd kérdést: “hanyadik MLM lzlet az, amit jelenleg épitek?”
Valdszinlleg nem az els6. Persze vannak ritka “madarak”, akik kitartanak az elsé cégiik
mellett, de ez valdban ritka.

A legtobben azt gondoljak, hogy valami gond van a céggel, amit épitenek (nem jo a termék
vagy szolgdltatas, nem jo a kifizetési rendszer, nem jo a vezetGség, stb.) és ezért nem érnek
el sikert. Ebbdl jon tehat az, hogy lehet6ségrél-lehetéségre ugradl a haldzatépitd,
reménykedve abban, hogy majd masik cégnél jobb lesz a helyzet.

Semmi sincs tavolabb az igazsagtdl, hiszen az igazsag az, hogy az MLM sikerednek nem sok
koze van az altalad képviselt MLM céghez, a céged termékéhez vagy szolgaltatasahoz, amit
arulsz, a cég jutalék-rendszeréhez, illetve a céget irdnyitd vezetGséghez sem. Ha ezekhez
lenne koze, akkor nem lenne annyiféle MLM cég, aki el tud dicsekedni azzal, hogy vannak
sikeres disztributorok. Szinte minden MLM cégben vannak sikeres haldzatépiték, nem csak
egyetlen cégben, ha tehat a cégen, a terméken vagy a kompenzacids terven mulna a siker,
akkor valészinileg csak par cég lenne, aki fel tud mutatni sikeres halozatépitét... de, mint
mar mondtam ez nem igy van, hiszen szinte mindenhol vannak sikeresek.

Ez az “ugrandozasi” lehet&ség pedig arra jo, hogy az MLM disztribator még kevésbé lassa a
Network Marketing ipart egy valddi lzletnek. Gondolj csak bele... a vallalkozd, aki nyit egy
fizikai Gizletet, vagy vesz egy Franchise-ot és hatalmas dsszegeket fektet be és egyik nap ugy
latja, hogy nem megy az lizlet, az gondol egyet és atugrik egy masik tizletbe?

NEM!

Hanem mit csinal?

Megprobalja a meglevét javitani!

Es hogyan prébalja meg a meglevét javitani?

Azzal, hogy hatékonyabb marketing moddszereket alkalmaz, hiszen minden (zlet
(fuggetlendl attdl, hogy milyen Gzletr6l beszéliink) sikere a marketingt6l és az eladasoktdl
fligg és a helyes marketing stratégiak alkalmazasa lesz felel8s az eladasokért.
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Hiba #2 - Vadasz Vs. Uz6tt Vad

Mindaddig, amig Te vadaszol a jel6ltekre és nem 6k Rad, vagyis mindaddig, amig Te vagy a
vaddsz és nem az (iz6tt vad, addig nem lehetsz sikeres. Megint csak gondoljunk egy Uzletre,
hiszen ott kivaléan érvényesil ez a gondolat.

Nem az Uzlet tulajdonosa probalja rad tukmalni az drujat, hanem Te mész be az lzletbe, ha
szikséged van valamire onnan, nem igaz? Van egy nagyon egyszer( torvényszer(ség, amire
érdemes mindig emlékezni: az ember mindig megszerzi, amire sziiksége van és amit akar, és
tesz érte, hogy megkapja... ha akarja.

Mindaddig, amig Te mész az emberek utdan az MLM “cuccoddal”, addig nem a jeldlted az,
aki akarja az adott dolgot, hanem Te. Mindaddig, amig ez igy megy, nem vagy igazi lzlet,
hiszen egy igazi lzletbe bemennek azok, akiknek sziiksége van az Uzlet altal ajanlott
termékre vagy szolgaltatasra.

Hiba #3 - Nagy Szamok Torvénye Helytelen Alkalmazasa

Az MLM tradiciondlis mddszerében azt tanuljuk, hogy irjunk egy névlistat, ami tartalmaz
minden nevet, ami “ismer&sként” esziinkbe jut (csaldd, barat, kollega, szomszéd stb.) és
adjuk el nekik az MLM Qzleti lehet6ségilinket vagy az altalunk értékesitett MLM terméket
vagy szolgaltatast.

A nagy szamok torvényére hivatkoznak, vagyis arra, hogy ha elég embert kozelitessz meg,
akkor csak lesz par “szerencsétlen”, aki belép... ami igy is van... belép a “szerencsétlen”, nem
ér el semmit és észre sem veszed és mar ki is lépett... ezért nem csak 2 belépGre van
szikséged Kedves Olvasé.

Neked nem 2 belépére van sziikséged, hanem 2 olyan emberre, mint En, aki felépit alattad
egy hatalmas haldzatot és ilyen belépbket pedig nem fogsz fogni mindaddig, amig Te magad
nem vagy sikeres... ezt garantdlom. Es csak, hogy jézanon lasd ezt az ipart, érdemes
észrevenni, hogy tobb szdz ember kell a hdlézatodba (ha nem tébb ezer) ahhoz, hogy
komolyabb pénzt keress!

De hogy jon ide a Nagy Szamok Térvénye?

Nagyon egyszerlen: hidba kozelited meg a bardtaidat, csalddodat, ismeréseidet az MLM
lehet&ségeddel, abbdl soha sem lesz komoly lzlet (hacsak nem tartozol, ahhoz a kevés
szazalékhoz, aki mar komoly vallalkozd és van egy kialakult, sikeres vallalkozékbdl allé kore).

Tehat Uldézheted a “meleg piacodat” végtelenségig, kérhetsz télik ajanlast (ujabb
érdektelen jeloltek) és probdlhatod kihaszndlni a Nagy Szamok Torvényét, de sikerre ne
szamits!

Akkor ez azt jelenti, hogy nem mikoédik a Nagy Szamok Torvénye?
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NEM, nem azt jelenti. A Nagy Szamok Toérvénye m(ikddik, de kifinomultabb mdédon kell
kozeliteni és a kifinomultabb mdd nem mas, mint az lizleties megkozelités.

Ha a megfelel6 emberek latjak az ajanlatodat, akkor mikddni fog Neked a Nagy Szamok
Torvénye.

Es kik a megfelel§ emberek?
Ki fog derilni a Megolddsok résznél!
Hiba #4 - MLM Vs. Ertékesités

Hallottad mar, hogy az MLM-ben nem kell eladnod? Hallottad mar, hogy az MLM-ed vagy a
terméked eladja 6nmagat?

Ha hallottad, akkor kérlek, most felejtsd el ezeket a hazugsadgokat; ha még nem hallottad,
akkor hal’ Istennek... nehogy megmérgezd az agyad ezzel a szeméttel, ugyanis En még soha
nem kerestem pénzt MLM-ben, anélkil, hogy eladtam volna valamit (ha van egy kis
tapasztalatod az iparban és legalis lizletet épitesz — nem az adok 2%-ot naponta lzlet - akkor
Nalad is ez a helyzet)!

Tudtad, hogy az MLM a Direct Selling (K6zvetlen Ertékesitési) iparbdl indult ki? Tudtad,
hogy az MLM-et a mai napig a Direct Selling Association (Kézvetlen Ertékesitési Szovetség)
ellenérzi? Tudtad, hogy nincs olyan (zlet, ahol pénz keletkezik, anélkiil, hogy eladnanak
valamit? Tudtad, hogy Robert Kiyosaki azért ajanlja az MLM-et, mert ott megtanulhat az
atlagember értékesiteni?

Azt gondolom, hogy ezek a kérdések maris megvalaszoltak, hogy az MLM — mint barmilyen
mds vallalkozds — nem mas, mint ERTEKESITES. Es a legtébben azért nem keresnek pénzt
benne, mert nem tudnak eladni.

A legrosszabb, hogy vannak akik elhiszik, hogy majd az MLM cég prezentacidja eladja nekik
a lehetdséget és nem veszik figyelembe azt a tényt, hogy az MLM cég azért fizet neklink
disztribltoroknak szazalékot az ELADASOK utan, hogy ERTEKESITSUK a termékeket.

A legtobb MLM cég — tisztelet a kivételnek - nem ért az eladashoz és az atlag MLM-es
pedig ilyen cégek “tuddsara” bizza az eladast.

Hiba #5 - A Kénny(i Ut Keresése

Hogyha hosszu tavra tervezel és ha olyan havi bevétel elérését vetted célba, ami a jév6ben
is fennmarad és fenntarthatd, akkor felejtsd a kénny( utat.

Egy vallalkozds felépitése nehezebb Ut (legalabbis a kezdetben), mint alkalmazottként
dolgozni. Erre talan a legkézenfoghatdbb bizonyiték, hogy a vildagon kb. az emberek 10%-a
vallalkozé és a tobbi 90% alkalmazottként dolgozik. Az MLM Uzleted felépitése a nehezebb
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ut, mert olyan dolgokat kell tenned, amire csak a vildg 10%-a képes és ezt nem lehet csak
ugy félvallrdl csindlni. Egy vallalkozast nem lehet ugy épiteni, mint amikor az ember
alkalmazottként végzi a munkajat, ugy, hogy kézben minden mdson jar az esze.

Az Uzleted teljes koncentracidt igényel... ha sikeres akarsz benne lenne. Ez a hozzaallas
vezet a maradandé sikerhez és az “adok napi 2%-ot a pénzedre” Uzletek csak rovid ideig
mikddnek (ha mikodnek egyaltaldn), de az biztos, hogy nem olyanoknak valdk, akik az
MLM iparbdl szeretnének hosszutavon megélni a jovében!

Felejtsd el a “megnyomok egy gombot és sikeres leszek” dolgokat... ilyesmi nem létezik a
vald vildgban.

Természetesen vannak gyorsabb utak, amik éveket spdrolhatnak Neked és az egyetlen
“Osszetevs”, ami felgyorsithat az MLM sikerhez vezet6 utadon, ki fog derilni.

Hiba #6 - A Technika Ordége

Egyesek azért félnek az MLM hatékonyabb, Internet Marketinges moédszerétdl, mert azt
gondoljak, hogy szamitdogépes és internetes tudasra van sziikségiik hozza. Ebben az lizletben
a marketing és az eladas a lényeg, minden mas mellékes.

Ha félsz a szamitégéptbl vagy az Internet-t6l az valdszinlileg azért lehet, mert még nem
fedezted fel, hogy a mai modern korban minden informacié a rendelkezésedre all. Nem kell
szamitogépes tudas, nem kell internet tudas, csak a hajlanddsag, hogy megkeresd a valaszt a
problémadra.

Es hogy keresed meg?

Ha valamilyen technikai kérdésed van, akkor csak beirod a Google-ba vagy a YouTube-ba
és maris megkapod a legtobb kérdésre a valaszt, s6t sok esetben |épésr6l-lépésre
bemutatjak, hogy mit, hogyan kell csinalni... ilyenek példaul a mi tréningjeink. Direkt ugy
raktam Gket 0ssze, hogy ha megvan a tanuldban a hajlanddsag és tud tablardl masolni, mint
az iskolaban, akkor meg tudja csindlni. Ugyanis a gyakorlati tréningjeinkben pont ez
torténik... ugy kell elképzelni, mintha mellettem Ulnél és néznéd a gépem képernyéjét,
ahogy él6ben csindlom a marketing stratégiat, majd leutdnoznad, amit mutatok.

Hiba #7 — “Ertéktelen” Marketing
Emléksziink arra a torvényre, hogy “adj, hogy kaphass” vagy valami ilyesmi? ©

Biztosan ismered, de lehet, hogy még marketing vonatkozasban nem tanultal errél és itt az
ideje ezen valtoztatni, hiszen ez az egyike azoknak a fontos dolgoknak, ami a profikat
megkiilonbozteti az amatéroktél az Internet MLM iparban.

A filozéfia egyszer(i: nem kérhetek semmit, amig En nem adtam! Az MLM lehet8ség a
pénzkeresetrdl szol, tehat pénzt kell kérnlink, ahhoz, hogy pénzt keressiink vele (eladas). A
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filozéfia értelmében nem kérhetiink pénzt, mindaddig, amig mi nem adtunk értéket ingyen,
el8szor.

Minden Uzleti ajanlatunkat tehat a potencialis csapattdrs vagy vasarlé szdmdra értékes

Ill

csomagoldsba kell “rejtenlink”. Ha igy — értékbe csomagolva — ajanljuk fel, amit kindlunk,
akkor ez alapvet6en megkilonboztet minket masoktdél. A marketing egyik alaptorvénye
pedig, hogy Differentiate or Die (Légy Mas vagy Halj Meg!), mint ahogy az elismert

marketing szakérté Jack Trout konyvének cime is mondja.
Hiba #8 - Lista Epités Hianya

Ha a modern moddon szeretnéd épiteni az MLM lzleted, az Internet Marketing
segitségével, akkor az email lista épités elengedhetetlen feltétele a sikerednek, ugyanis az
email listad a vagyonod az Internet MLM iparban.

Viszont nem mindegy, hogy milyen email listardl beszélink...

A csalad, baratok, kollegdk, szomszédok és a zoOldséges nevet tartalmazd lista nem
“vagyontargy”. Ugyanis ez nem a megfelel6 emberekbdl allé lista... ez nem top emberekbdl
allé lista és nem Top Listas Halozatépités — ahogy En hivom.

Ha a csaladod, barataid, ismerGseid és kollégaid listdja valdoban vagyontargy lenne, akkor
mar gazdag lennél, hiszen ezekbdl az emberekbdl, jo esetben mindenkinek akad par.

Két féle email listat kiilonboztetiink meg az Internet Marketing-ben: a jeldltekbdl allo lista
(akik meg nem vasaroltak T6led semmit, vagyis nincsenek a csapatodban) és a vasarlo lista
(akik mar vasaroltak Téled valamit).

Szoktak mondani azt is, hogy minél nagyobb ez a lista, annal tobb pénzt tudsz keresni, ami
megint csak nem teljesen igaz. Az, hogy mennyi pénzt tudsz keresni a listadbdl sokkal inkabb
attél fiigg, hogy milyen a kapcsolatod mindsége azzal a listaval.

Hadd érzékeltessem ezt egyszerlien: lehet, hogy van egy hatalmas névlistad, de amikor
kikildesz egy emailt, senki nem nyitja ki... ez tehat olyan mintha nem is lenne listad,
flggetlendl a lista méretétél!

Ez pont olyan, mint az életben, ugye?

Emlékszel arra a szituacidra, amikor olyan embert hivtal fel a telefonkényvedbdl, akivel
mar rég nem beszéltél... akivel mar régdta nem tartottad a kapcsolatot... aki irdant mar rég
nem érdekl6dtél? Az a név a listddon, tehat nem nevezhet6 mindségi kapcsolatnak és ez
meg is latszott az eredményen, igaz?
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Hiba #9 - K6ztudatban Tartas Hidnya

Az MLM-ben halljuk azt a szoét, hogy utdnkovetés, igaz? Ez lényegében arra j6, hogy
koztudatban tartsuk magunkat, vagyis, hogy a jeloltjeink mindig lassanak minket... novelve
az esélyét annak, hogy ha valamikor ugy dont, hogy kiprébalja, amit ajanlunk, akkor ott
legylink a szeme el6tt és garantaltan eszébe jussunk.

Az Internet Marketing-ben természetesen ezt nem kell manudlisan elvégezniink, hanem az
un, autoresponder hajtja végre automatikusan helyettiink.

Ennek az automata utdnkovetésnek (email-ezésnek) az a célja tehat, hogy el6bb-utébb
dontésre birja a jeloltiinket és ha nincs ilyen rendszeriink, akkor elesiink az eladdsok és
szponzoralasok nagy szazalékatdl az Internet MLM-ben, hiszen a legtobb jel6lt nem kész
azonnal vasarolni vagy csatlakozni és az eladdsok magas szazaléka az utankovetés és
koztudatban tartas eredménye.

Fontos tehat az utankovetés, a kdztudatban tartas, de semmit sem ér, ha nem a megfelel6
jeloltek vannak azon a listan, és ha nem tudjuk, hogy milyen értéket adjunk nekik.

Hiba #10 — NO Cash-Flow

Az MLM-ben bukdacsolé haldzatépit6knek az egyik f6 problémaja, hogy kifogynak a
jeloltekbdl és nincs kivel felvenni a kapcsolatot, a masik f6 probléma, hogy nincs cash-flow-
juk (készpénzaramlasuk), amibdl fedezni tudnak az Uzletik alap-és marketing kiadasait,
vagyis nincs pénziik arra, hogy kitartsanak addig, amig beindul a “bolt”.

Az MLM ipar alapvetéen felel6s ezért a cash-flow problémaért, hiszen tutyi-mutyi
szazalékokat fizetnek és lassan, mint a csiga.

Konkrétabban?

Az MLM-ben altaldanosan elfogadott dolog, hogy az eladott “cucc” kb. 50%-at adjak vissza a
disztributoroknak (amit azok a disztributorok még szétosztanak, akiknek volt valami kdze az
eladdshoz) és a masik 50%-ot pedig a cég tartja meg.

Es, amikor végre ne adj Isten sikeriil valamit eladni, és kapunk valami apré, ici-pici,
nevetséges kis szazalékot, akkor még arra is varni kell... sokszor egy egész hdnapot.

Na, ez minden, csak nem cash-flow.

A cash-flow angol sz6é “flow” része aramlast jelent. Az aramlds pedig folyamatos folyds. A
cash-flow tehat egy allanddéan aramlé készpénzaramlas kellene, hogy legyen, ami gyorsan
jon és gyorsan jon Ujra.

Ez azért ennyire fontos, mert mire altaldban megkapjuk a jutalékokat az MLM-ben, addigra
mar rég sziikségilink lett volna a pénzre, egyrészt bizonyos lzleti és marketing koéltségekre,
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masrészt pedig az életlinkben fellépd dllandd kiadasok fedezésére. Ha ez nem igy mikodik
akkor nem tudjuk folyamatosan ndvelni az Uzletlinket, illetve nincs pénziink — és igy idénk —
varni és kitartani, amig beindul az tzlet.

Hiba #11 - A Megfelel6 Mentor és TAmogatdas Hidanya

Tudom, hogy tisztdba vagy a support fogalmaval és valdszin(ileg tapasztaltad mar, hogy
hogyan mukodik. Altalaban, amikor valamilyen problémad van, tudsz irni a support-nak és a
cég valamelyik alkalmazottja vélaszol 48 6ran belill.

Vagy a masik lehetGség, hogy a cég feltesz egy “gyakori kérdésekre valasz” oldalt, ahol
megtalalhatod a valaszt a kérdésedre.

En nem ilyen tdmogatasrél beszélek!

Es hadd mondjam, hogy a legtdbben nem vagyunk abban a szerencsés helyzetben, hogy
egy valdoban sikeres szponzorral dolgozzunk egytitt! Legylink &szinték magunkhoz, és
ismerjik fel, hogy valdban igaz a Network Marketing egyik alapelve, miszerint csak olyanok
tanacsat érdemes kovetniink, akik mar elérték azt, amit mi szeretnénk elérni!

Vagyis Neked olyan tamogatdsra van sziikséged, ahol egy olyan embertél tudsz kérdezni,
aki mar “megcsindlta” azzal a marketing modszerrel, amit Neked javasol.

Viszont ez egy paradoxon, ugyanis az az ember, aki valéban sikeres és valdban tudna
neklink segiteni, altaldban nem tud nekiink segiteni, mert tul elfoglalt és csak olyanokkal
dolgozik kozelebbrél egyiitt, akik mar letettek valamit az asztalra.

Hiba #12 - “Ingyen” Baromsag Mitosz

Sokan nincsenek tisztdba azzal az alapvetd gondolattal, hogy egy lizlethez pénz kell. A
Network Marketing, Affiliate Marketing és az otthonrdl irdnyitott Uzletek a legolcsébb
Uzletek (leginkdabb, mert nincs egy fizikai “bolt”), de még ezekre az Uzletekre is kolteni kell,
ha eredményesek akarunk lenni (és itt nem a havi termékvasarldsra gondolok, hanem
kifejezetten a megfelel6 tudas megszerzésére, illetve az Uzlet noveléséhez sziikséges
marketing koltségekre).

Tehat valamennyi pénzt ebben az iparban is el kell kdltenlink, ha sikert akarunk.

Természetesen lehet ingyen tuddst szerezni (persze nem olyan minGségli infét, mint
amiért fizetsz) és vannak nagyon olcsd, szinte ingyenes Internet Marketing-es stratégiak, de
ezek valéjaban nincsenek ingyen, hacsak a beletett id6d szamodra értéktelen.

Altalaban az figyelhet6 meg, hogy két féle Ut van az Internet MLM-ben; két féle méd van
arra, hogy megfizessiik, a siker arat:
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o Az els6 ranézésre olcsébbnak ting ut, ahol az id6nkkel és a rengeteg beletett
energiaval fizetjuk meg az arat hosszu tavon (ez valdjaban a dragabb ut, mert
valamennyi pénzt igy is és ugy is koltink ra és ezt hosszu tavon tesszik meg és
eredményteleniil, aminek a vége sok kidobott pénz és a feladas kockazata, mivel
hosszu tdvon nem latunk eredményt)

o Az els6 ranézésre dragabbnak tlné ut, ahol a pénziinkkel gyorsitjuk fel magunkat a
sikerhez vezet6 uUton és rovidebb id6 alatt latunk eredményeket (ez valdjdban az
olcsébb at, mert hirtelen tobbet koltiink, de gyorsabban latunk eredményt)

Tehat nincs olyan, hogy ingyen, mindennek ara van és az Uzleti beallitottsagu, sikeres
emberek hajlandék megtaldlni a mddjat annak, hogy koltsenek az értékes informacidra
illetve a hatékonyabb Internet Marketing-es stratégidkra.

Nem beszélve arrdl, hogy a sajat tapasztalatom azt mutatja, hogy az embereknek jobb az,
amikor valamiért fizetnek, és nem ingyen kapjak. Ez az “érzékelt érték” miatt van igy.

Ha fizetlink valamiért, akkor foglalkozunk vele; ha ingyen kapjuk, akkor altaldban le se
szarjuk (mdar elnézést a kifejezésért). Ami pedig csak még inkabb alatamasztja ezt a torvényt,
hogy, amikor tobbet fizetlink valamiért (vagyis dragabb az adott termék vagy szolgaltatas),
akkor még nagyobb figyelmet szentellink neki, miutan kifizetttk.

Ilyen az emberi természet és mi ezt él6ben latjuk a tanuldk reakcidjan.
Hiba #13 - Gyakorlati Alkalmazas Hianya

A tudas Onmagaban semmit sem ér; hidba vasarolsz bel6le barmennyit... viszont a
felhasznalt tudas pénz és hatalom. Ezt dgy tlnik, hogy mindenki tudja, és odaig el is jut a
sikerre vagyod haldzatépit6, hogy megszerzi a tudast, de mi van az alkalmazassal?

A tapasztalatok azt mutatjak, hogy nagyon kevesen alkalmazzdk gyakorlatban is a
megszerzett informdciét, pedig minél gyorsabban alkalmazzuk a tanultakat, annal

H4 I

gyorsabban latjuk eredményét. Erre mondjak, hogy “a pénz a sebességet koveti
De vajon miért nem alkalmazza az emberek kb. 90% a megszerzett marketing informacioét?
Valaszoljunk erre a kérdésre egy esettanulmannyal...

Az egyik mentorom tobb ezer halézatépitd valasza alapjan statisztikat készitett és kideriilt,
hogy az emberek 85%-anak ugyanaz a problémaja: zlirzavar... zavar a fejekben.

Nem tudjak, hogy melyik a helyes marketing stratégia, nem tudjdak pontosan mit
csindljanak és milyen sorrendben, nem tudjak, hogy hogyan csindljak és ez a rengeteg “nem
tudom” egy benito félelmet valt ki az emberben, ami pedig ahhoz vezet, hogy nem csinalja,
amit kellene és marad ott, ahol jelenleg tart.
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Folyt kov...

Gratulalok!

Megismerted a 13 “MLM-Sorsdonté” Hibat, amit elengedhetetlen elkeriilni, ha gyorsabb
MLM sikert szeretnél, az Internet segitségével!

Most tehat tudjuk, hogy mit NE tegylink, viszont még nem tudjuk, hogy mit tegylink,
vagyis, hogy hogyan lehet elkeriilni ezt a 13 “MLM-Sorsdont6” Hibat.

Az utolsé részben — ami a ,Hogyan Epitenek Internet Marketing Specialistdk MLM-et”
cimet kapta - a megoldasokkal fogunk megismerkedni!

Attdl lesz mds, mint az eddigiek, hogy a Finalé egy VIDEO lesz, nem PDF file.

Mar alig varom, hogy Ujra “taldlkozzunk”, par napon belil a VIDEO-ban, hogy kiiktassuk a
13 “MLM-Sorsdont6” Hiba elkovetésének leghalvanyabb esélyét is a mikod6képes

megoldasokkal!
Figyeld tehat az email-jeidet, mint a SAS, mert kildjik a VIDEO-t a kovetkezd par napban!
Sok Sikert, addig is! ©
- Steven

U.l.: Ha van MLM-es ismersod és ugy gondolod, hogy hasznara valhat ez az informacio,
csak kildd el neki az alabbi linket!

http://vonzohalozatepites.com/13-sorsdonto-hiba/
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